International Sales Manager (m/w/d)

Nordafrika / Naher und Mittlerer Osten

Nach einer zielgerichteten Einarbeitung tilbernehmen Sie folgende Aufgaben:

Auf- und Ausbau internationaler Markte sowie Auswahl geeigneter Partner und
Distributoren

Selbststéandige Betreuung unserer Kunden und Erweiterung unseres Kundenkreises
Planung und Durchfiihrung von Produktschulungen

Teilnahme an internationalen Messen und Veranstaltungen

Bearbeitung internationaler Ausschreibungen, sowohl technisch wie kommerziell
Internationale Reisetatigkeit (50 %)

lhr Profil:

Abgeschlossenes Studium ist nicht verpflichtend, wird aber geschatzt
Ausbildung in einem technischen Beruf, vorzugsweise in der Gas-/Wasser-Branche
Erste internationale Erfahrungen im Vertrieb von technischem Equipment,
Maschinen, Anlagen bzw. vergleichbaren Produkten

Hohe Reisebereitschaft

Englische und franzdsische Sprache in Wort und Schrift, Deutsch und weitere
Fremdsprachen (arabisch) von Vorteil

Sicherer Umgang mit Microsoft Office

Kommunikationsstark

Kunden- und Iésungsorientierte Handlungsweise

Selbstbewusst und eigenmotiviert

Wir bieten lhnen:

Eine verantwortungsvolle Aufgabe, in die Sie lhre unternehmerischen,
vertrieblichen und technischen Kompetenzen voll einbringen kénnen
Interessante Aufgaben in einem internationalen Umfeld

Attraktive vertragliche Rahmenbedingungen und eine moderne technische
Ausstattung

Einen reprasentativen Firmenwagen, auch zur privaten Nutzung
Vielfaltige Angebote fir Ihre stdndige fachliche und personliche
Weiterbildung

SebaKMT ist ein weltbekannter Entwickler und Hersteller von Messtechnik fur die
Leckortung an Trinkwasserverteilnetzen. Seit tiber 60 Jahren sind wir Partner aller
bedeutenden Wasser-versorger und leisten einen wichtigen Beitrag zur
Wasserverlustreduzierung. Seit 2012 gehort SebaKMT zur britischen Megger Gruppe.
Gemeinsam bieten die Unternehmen heute ein einzigartiges Sortiment von Priifgeraten fiir
die Versorgungsnetze an und sind weltweit prasent.

www.sebakmt.de

Haben wir Ihr Interesse geweckt?

Senden Sie uns lhre vollstandigen Bewerbungsunterlagen (in Deutsch oder Englisch) mit
Angabe des frilhestmdglichen Eintrittstermins und lhrer Gehaltsvorstellung an:
personal@megger.com

Megger Germany GmbH
Dr.-Herbert-lann-Str. 6
96148 Baunach / Germany



